COMO CALCULAR O LUCRO
POR PRODUTO OU SERVICO?

O lucro é o que sobra das vendas, menos as despesas e custos, inclusive a remuneragao
dos socios. Além de conhecer a margem de lucro do negécio, é importante analisar a
margem de lucro por produto, pois isto auxilia no melhor direcionamento das
estratégias para melhorar o resultado dos produtos com menor lucro e potencializar
ainda mais aqueles mais lucrativos.
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CONHECA SUAS
DESPESAS!

DESPESAS FIXAS: DESPESAS VARIAVEIS:
/ N\ N&o variam conforme o nivel ~ Aumentam ou diminuem
de vendas/producao: de acordo com o nivel de

vendas ou producao:

VEJAMOS ESTES CALCULOS NA PRATICA: POR EXEMPLO, NO SALAO DE BELEZA ...

CREME DE CABELO CREME DE PELE

DISCRIMINACAO VALOR % DISCRIMINACAO VALOR %
PRECO DE VENDA 36,00 100% PRECO DE VENDA 28,00 100%
(-) Custo do Produto Vendido 18,00 50% (-) Custo do Produto Vendido 14,00 50%
(-) Despesas Variaveis 8,75 25% (-) Despesas Variaveis 7,00 25%
(=) Margem de Contribuicao 9,25 25% (=) Margem de Contribuicao 7,00 25%
(-) Despesas Fixas 4,00 11% (-) Despesas Fixas 4,00 14%
(=) Lucro 5,00 14% (=) Lucro 3,00 11%

Apos os calculos, vocé pode descobrir que alguns produtos ou servicos apresentam lucro
pequeno ou mesmo negativo apods a subtracdo das despesas fixas, mas caso a margem de
contribuicao seja positiva pode ser interessante manter no mix de produtos, visto que
contribui no pagamento das despesas necessarias para a manutencao do negaocio. As
despesas fixas sao necessarias para o funcionamento do negdcio, sendo que cada
produto/servico deve contribuir para o pagamento das mesmas. Analise com cuidado!

CUSTO DO PRODUTO VENDIDO: todos os custos de aquisicdo ou fabricacdo do produto

como frete e impostos.

CUSTO DO SERVICO PRESTADO: compostos por todos 0s custos necessarios a prestagao

do servico como mao-de-obra direta e materiais.

MARGEM DE CONTRIBUIGCAO: também conhecida como lucro bruto, é a diferenca entre
o preco de venda e todos os custos e despesas variaveis. E o que “sobra” para pagar as

despesas fixas e gerar um lucro para o negécio.

O CALCULO TAMBEM PODE SER FEITO PARA SERVICOS

PENTEADO

DISCRIMINACAO VALOR %
PRECO DE VENDA 80,00 100%
(-) Custo do Produto Vendido 40,00 50%
(-) Despesas Variaveis 20,00 25%
(=) Margem de Contribuicao 20,00 25%
(-) Despesas Fixas 4,00 5%
(=) Lucro 16,00 20%

A LUCRATIVIDADE DEVE SER CALCULADA POR PRODUTO OU SERVICO
ESPECIFICOS, VISTO QUE CADA UM TEM A SUA ESTRUTURA DE CUSTOS
VARIANDO CONFORME O PRECO DE VENDA ESTABELECIDO. ASSIM, E
IMPORTANTE CONHECER AS MARGENS DE LUCRO DE CADA UM DELES PARA
DECIDIR QUAL MIX DE PRODUTOS UTILIZAR E ESTRATEGIAS DE VENDA.
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